
五一促销策划方案

1、 活动目的

1、 主推2010年新品，促成金牌阿凡达、龙凤双石等新品在终端形成真正的销量。

2、 进一步提高金牌亚洲陶瓷在设计师中的影响力和美誉度，提高金牌亚洲陶瓷的销量，完成全年销售战略目标。
二、五一促销主题：

复刻自然 超越想像

​金牌阿凡达内墙砖系列
——世界领先3D喷墨立体砖5.1全球同步上市
三、活动时间：4月24日——5月5日     
四、活动地点：
金牌亚洲陶瓷全国经销商专卖店

五、活动具体流程表 

	时间
	活动流程
	地点

	4月10日
	开始发放五一促销户外广告、夹报、进行网络宣传。
	


	4月17日—4月23日
	备齐促销全部物料，派发促销宣传单张、做好店面促销氛围工作，并进行预售。
	

	4月24日—5月4日
	强化五一促销预售活动
	

	5月5日
	正式搭建舞台，预售订单优惠全部兑现，进行最后一天五一促销。达成五一促销最高成交额。
	


六、五一促销活动方式（具体促销方式经销商自定，此案仅供参考）

1、 定金十倍翻：预交定金，享受定金十倍升值。目的是先吸引顾客进店，顾客进店后，才有定金十倍翻的详细规则（细则经销商自定）。顾客进店后，专卖店要罗列多款优惠方式供顾客选择（或者仅订购金牌阿凡达、金牌龙凤双石、金牌大理石才实行10倍翻，并且定金与购砖金额按一定比例限定）。

2、买砖送相机：购买额满15000元，且购买额为当日最高，送数码相机一部。

3、全场？折起：特价产品低至五一折。

4、进店就送礼：五一期间进店购任何产品都送精美礼品一份，同时报销打的费20元。

5、团购更优惠：细则自定。
6、你买砖，我铺贴：免费铺贴，免费送货，免费接送看砖，免费设计指导。
7、折后返现：五一期间部分产品3--6折，满5000—8000返红包500元，满8001—12000返红包1000元，满12001以上返红包1500元。
8、五一期间享受五折之上再买二赠一。
9、全场七折后买二送一。
10、买一片送二片，买五片送一片（买新品，送库存品。细则自定），消费满2000元地砖外送指定系列10%内墙砖。
11、根据消费金额送空调、彩电、微波炉等大礼。
12、购砖抽大奖：活动期间凡购金牌亚洲陶瓷每满10000元可抽奖一次，最高奖项4999元现金，买的越多抽奖机会越多（每次抽奖100个乒乓球，3个4999，5个2000，8个1000，12个500，16个200，56个100）。
13、18元/平方米，可任选10平方米（细则自定）。
备注：上述优惠请经销商据自己的需求制定，也可让用户任选一项；另外，经销商确定哪一项优惠后，请提炼出用户关注的焦点和主题，并重点突出它。

七、五一促销活动氛围布置
	项目
	物料
	使用方式
	备注

	外围
	彩旗
	店周边可插上一些彩旗较明醒的位置
	内容见文案

	
	横幅
	悬于店门口或市场
	内容见文案

	店面
	气球拱门
	配合店门规格即可
	内容见文案

	
	海报
	门口醒目处，要体现本次活动的主题，让顾客有一探究竟的心理
	内容见文案

	
	飘空气球
	1对气球，下挂竖幅
	内容见文案

	
	X架
	店门口旁摆放公司简介和产品说明。
	内容见文案

	店内
	小气球
	适当挂一些，营造氛围
	内容见文案

	
	X架
	店内适当位置，摆放公司及产品简介
	内容见文案

	
	彩带、吊旗
	店内据实际情况而定，突出五一促销氛围
	内容见文案


备注：1、保持砖面整洁、地面干净，标签牌、产品摆放整齐；工作人员统一着装。

      2、相关物料制作的最佳方式由经销商在当地找广告公司来制作。
八、五一促销活动文案

1、彩旗文案：买金牌亚洲龙凤石，预付定金即刻升值十倍。

             买金牌3D喷墨砖，预付定金即刻升值十倍。
2、横幅文案：金牌亚洲陶瓷 下定金即刻十倍翻，详询：XXXXXXXX
3、海报文案：见（六、活动方式）

4、拱门文案：金牌亚洲世界领先3D喷墨立体砖5.1全球同步上市
5、X架文案：金牌亚洲陶瓷  龙凤双石系列  金牌阿凡达系列
             为回馈广大顾客对金牌亚洲陶瓷的厚爱，，金牌亚洲陶瓷值5.1来临之际，提前启动5.1超级大优惠，为广大消费者奉上预交定金，即刻升值十倍、买砖送相机等贴心豪礼。让你买的实惠，用的开心。

             金牌亚洲陶瓷五一促销活动细则：见（五、活动方式）

6、飘空气球横幅或条幅文案：

              热烈祝贺金牌亚洲陶瓷“龙凤双石”系列新品隆重上市
              热烈祝贺金牌喷墨砖“金牌阿凡达”系列新品全球同步上市              购金牌喷墨砖 享金质生活 

              订购金牌亚洲陶瓷 享受定金十倍升值
活动时间：4月10日——5月5日     联系电话：XXXXXXX

九、宣传方式 （据实情而定）

1、单张派发

2、户外广告

3、当地媒体报纸宣传、夹报

4、网络宣传
5、其它
十、活动前的准备

1、安排全体员工进行培训，并实施一些适当的激励方案，按促销经额的高低给员工相应的奖励。
2、宣传物料制作：确定方案后，物料设计和制作在活动当地找广告公司进行专业制作。

3、产品库存的安排：在促销活动前15天报备库存情况，据库存做好发货申请，准备好充足的库存，合理统筹安排。
如有疑问，请联系相关业务员或金牌亚洲品牌战略中心
电话：0757 82523820         
联系人：张耿增 、包志进



















